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La cooperazione al cuore del Mediterraneo

La coopération au coeur de la Méditerranée

Alla fine del percorso collettivo e transfrontaliero, i partecipanti che hanno seguito
almeno il 70% delle ore di formazione hanno sostenuto un colloquio con il
Comitato locale per accedere alla fase di coaching one-to-one. In particolare, la
valutazione é stata effettuata secondo il criterio del “Miglioramento ed evoluzione
dell'idea d'impresa”. | Comitati locali hanno stilato una graduatoria sulla base dei
punti ottenuti durante il colloquio ed il 50% dei punti indicati nella classifica
finale approvata dalla Commissione transfrontaliera (Fase 1 + Fase 2).

Per partecipare alle sessioni di coaching one-to-one e concorrere ai premi
SUCCESS, i candidati dovevano aver conseguito una votazione di almeno 40
punti, come da Art. 5 dell’Awviso.

Gliammessi al percorso one-to-one sono ripartiti fra le regioni partner nel seguente
modo:

3 I 11 | 11 | 7 I 11

L'affiancamento one-to-one, svolto tra aprile e giugno 2021, ha avuto l'obiettivo
di accompagnare gli aspiranti imprenditori nella costituzione e/o nelle prime fasi
dello start up.
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Di seguito alcune immagini del percorso one-to-one in Corsica
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Il pitching day locale

La CCIAA Riviere Liguria ha realizzato un percorso personalizzato articolato
in consulenze tecniche di vario tipo. Coloro che avevano un’idea gia in fase
avanzata e prossima alla trasformazione in impresa hanno ricevuto assistenza su
problematiche operative, fiscali e amministrative; alcuni hanno chiesto supporto
specifico sui processi di internazionalizzazione o sulla modalita di redazione del
documento di valutazione dei rischi. Assistenza piu approfondita sulla costruzione
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di un piano di investimenti, sull'analisi delle varie fonti di finanziamento (tra cui
lo strumento del franchising), sulla forma societaria migliore e sulle competenze
necessarie di un potenziale socio e stata erogata a coloro la cui idea imprenditoriale
era piu lontana dalla concretizzazione. Presente comunque pressoché in tutti i
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“On n'arrive plus a traiter les gens
correctement. Quand on leur promet
de revenir 5 mn plus tard, et qu'on ne

peut pas le faire, on se sent
forcément coupable.”
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percorsi individuali la definizione di un efficace piano di marketing e un piano di
comunicazione della nuova realta imprenditoriale.

Degli 11 partecipanti, 7 hanno completato il percorso con la costituzione di impresa
nei tempi previsti dal progetto e hanno quindi usufruito del premio finale e della
possibilita di partecipare al pitching day locale e all'evento conclusivo di progetto.

Il pitching day locale per il territorio ligure si & svolto il 14 luglio 2021 in modalita
telematica, in sostituzione del vero e proprio pitching day di progetto previsto
in presenza a giugno e annullato per il protrarsi dellemergenza sanitaria. La
commissione locale si & pertanto costituita da remoto e si e collegata a orari
prestabiliti con i candidati.

Ai 7 candidati ammessi é stato chiesto di presentare sinteticamente la propria idea
imprenditoriale con particolare riferimento sia alle prospettive di sostenibilita della
stessa nel breve-medio periodo, sia alla “business & life continuity”, caratteristica
che consentiva l'accesso alla premialita aggiuntiva forfettaria, pari a € 1.000,00
per la Camera di Commercio Riviere di Liguria. La commissione ha valutato
positivamente tutti e 7 i candidati che hanno avuto pertanto accesso al premio
in denaro previsto dal progetto e alla possibilita di presentare la loro azienda
durante l'evento finale di progetto. La valutazione & stata fatta sulla base della
griglia di valutazione delle competenze imprenditoriali, su modello EntreComp
(The European Entrepreneuship Competence Framework), compilata dagli esperti
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che hanno seguito i beneficiari in fase di coaching one-to-one. Questa metodica
di valutazione & stata condivisa dal partenariato e rappresenta lo strumento
utilizzato da tutti i partner del progetto in questa fase e garantisce un risultato
omogeneo nella valutazione sul merito del premio.

L'lce breaking day, la giornata di presentazione del percorso di coaching, si &
svolta il 22 aprile in modalita mista, in presenza e a distanza. Questa giornata
intensa di lavoro ha permesso ai candidati di conoscersi meglio e soprattutto
approfondire i rispettivi progetti. Durante tale evento e stata presentata di fatto
la modalita di realizzazione del supporto individuale che poi & stato attivato
attraverso i seguenti moduli: Story Telling e Pitch, Strategia di marketing, Strategia
commerciale e Marketing digitale.

La fase di coaching one-to-one € stata anche arricchita da sessioni semi-collettive,
definite durante il percorso collettivo per adattarsi ancora di piu alle esigenze dei
candidati e per continuare la dinamica di gruppo creata durante I'lce Breaking day.
In particolare, il clima collaborativo tra i progetti che si € istaurato sia durante la fase
collettiva, sia proprio nella giornata di presentazione del coaching individuale, ha dato
awio una modalita innovativa di “contaminazione” tra progetti: la creazione di laboratori
tecnici realizzati da piccoli gruppi con esigenze operative condivise. Queste sessioni
collettive, attuate come workshop, hanno consentito di approfondire temi specifici
quali gli strumenti digitali per la gestione finanziaria dell'azienda o gli strumenti e i
metodi per condurre una campagna di E-mailing tenendo conto del GDPR.

L'ultimo workshop collettivo & stato dedicato al “Pitch Training” e realizzato
dall’'esperto Walid Lacidi, per la preparazione di tutti i candidati al Pitching Day
del 1° luglio, che ha chiuso il percorso SUCCESS a livello regionale.

| candidati ammessi al supporto individuale sono stati 12, ognuno dei quali ha
potuto beneficiare di sessioni dedicate con gli esperti selezionati dal Comitato
locale, per oltre 100 ore di coaching complessivo tra aprile e fine giugno.

Il percorso locale si & concluso con un “Pitching Day” il 1° luglio svolto presso La
Corniche di Tolone. Durante questo evento, tutti i candidati e gli esperti che i
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hanno supportati hanno potuto incontrarsi faccia a faccia per partecipare al pitch
di presentazione dei vari progetti supportati: questo ha permesso di stilare la
graduatoria dei progetti che si erano concretamente trasformati in impresa entro
il 30 giugno 2021 (attraverso la registrazione in CCl) e quindi assegnare i premi.

Dal percorso collettivo al “SUCCESS” individuale in Sardegna

Il percorso formativo collettivo di 33 ore che & stato realizzato in modalita a
distanza attraverso la piattaforma Google Meet, con il supporto professionale
della Rumundu Academy, ha consentito ai 18 partecipanti residenti in Sardegna
di aumentare le proprie competenze per la creazione di una nuova impresa. Le
attivita collettive, come nelle altre regioni partner, sono state incentrate sui temi
dello sviluppo della propria idea, della valutazione del mercato e della concorrenza,
della pianificazione strategica, del business planning e dell'organizzazione
aziendale, del marketing e della comunicazione strategica, dei business model,
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della normativa vigente e dei vantagqgi fiscali per la creazione di una startup
innovativa, delle opportunita per sostenere finanziariamente il proprio progetto,
della tutela della proprieta intellettuale e della gestione dei rischi connessi alla
sicurezza.

La transfrontalierita del progetto in questa fase si € concretizzata con
'organizzazione da parte dei partner di webinar che hanno consentito ai
partecipanti di approfondire le conoscenze della filiera in cui andranno ad avviare
la loro impresa.

Successivamente, con lo scopo di perfezionare I'idea imprenditoriale dei candidati
e renderla operativa nel mercato, 11 degliiniziali 18 partecipanti hanno beneficiato
di ulteriori 25 ore in “coaching individuale e personalizzato”, coadiuvati e motivati
da coach esperti di creazione di impresa.

Un premio del valore di 8.000 euro, a copertura del 70% delle spese di awvio
e costituzione, e stato attribuito ai 6 aspiranti imprenditori che si sono distinti
durante il percorso formativo e che hanno costituito la loro impresa entro il 30
giugno 2021. Ecco i piccoli business capaci di creare un alto impatto sul territorio
locale e transfrontaliero:

Francesco Piras di Olbia ha costituito “PASSIZENDE”: lui ¢ una guida ambientale
escursionistica che, in collaborazione con altre figure professionali qualificate, crea
percorsi di sviluppo delle “autonomie” (persone con disabilita, bambini, adulti)
attraverso attivita che si svolgono immerse nella natura con finalita terapeutiche.
https://www.passizende.com/
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Davide Fancellu di Olmedo: |a sua idea & nata durante la pandemia e si basa
sulla creazione di itinerari di viaggio su misura, costruiti sulle esigenze e necessita
del cliente, suggerendo mete poco conosciute, principalmente nell'entroterra,
borghi, siti archeologici, partendo dalla piattaforma www.travelplannerfamily.
com.

Foto del percorso individuale

Massimiliano Cadeddu di Alghero, forte del fatto che il cicloturismo in epoca
covid non ha subito crisi, anzi la ripresa degli hotel e dei territori, secondo diversi
studi di settore, parte dalle “due ruote”, si propone di realizzare prodotti di
escursionismo esperienziale, sotto forma di percorsi cicloturistici principalmente
rivolti a persone con disabilita, dove I'offerta in Sardegna & pressoché inesistente.

ALBEREA ¢ |a start up innovativa costituita presso il Registro Imprese di Sassari da
Gonare Marongiu di Monastir; ¢ una Societa Benefit, una nuova forma societaria
nata negli Stati Uniti nel 2010 con una vocazione sociale e ambientale oltre a
essere un'impresa che crea profitto. Grazie a SUCCESS hanno concretizzato
I'idea che avevano da anni, che & quella della riforestazione del Mediterraneo
partendo dalla Sardegna. Oggi piu che mai la tematica & attuale e contribuisce
a risolvere i problemi del nostro tempo: cambiamento climatico, desertificazione,
temperature estreme, impoverimento del suolo, impatto industriale.

Stefano Scarpa, di Iglesias, all'inizio del percorso aveva un’idea di societa
commerciale, durante il percorso si € trasformata in societa di servizi e alla fine
€ nata la Warfree Service Societa Cooperativa. La societa impiega 4 persone,
ognuna con una sua competenza specifica, fornendo servizi alle imprese turistiche
con il marchio “warfree”, ossia che rispettano una carta di valori, all'interno di
un marketplace multicategoria www.warfree.net. La piattaforma consente
I'inserimento di pacchetti turistici, la gestione delle relazioni tra i turisti, le
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strutture ricettive e le visite guidate e la combinazione di diverse offerte turistiche
incentivando la collaborazione fra le imprese.

Nicolo Raffaele Soggiu ha finito il percorso SUCCESS e inizia la sua attivita Just Sail
di noleggio imbarcazioni ad Alghero dove oggi ha circa 20 concorrenti; avrebbe
voluto iniziare con un catamarano, ma era troppo costoso, percid ha acquistato
un Fisherman con consolle centrale ed ha in gestione un J24 per portare i turisti 4
a fare escursioni nell'arcipelago, puntando quindi sulla qualita del servizio offerto
e individuando il servizio piu adeguato per ciascun cliente attraverso il sito www.
justsailcharter.com
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Foto del pitching day locale del 2 luglio

Il Percorso SUCCESS in Toscana

Nei mesi di febbraio e marzo si sono tenute le sessioni collettive del percorso
SUCCESS sul territorio toscano. Le lezioni sono state coordinate dal Dipartimento ONCI
di Economia e Management dell'Universita di Pisa, con cui collabora la Camera foscana
di Commercio della Maremma e del Tirreno, che ha coinvolto docenti ed esperti
nella creazione e sviluppo di impresa.
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Data Orario Docente

Modulo

29.01.2021 | 15.00-18.00 | Dott. Andrea Dello Sbarba

Modulo | - Le basi per la tua idea

12.02.2021 | 15.00-18.00 | Prof.ssa Antonella Angelini

Modulo Il - Valuta il mercato per la tua idea

13.02.2021 | 9.00~-12.00 Prof. Nicola Castellano

Modulo Il - Sviluppa |a tua idea

19.02.2021 | 15.00~18.00 | Dott. Andrea Dello Sbarba ~ Dott. Fabio M\

ot PP

Modulo 111 - Svil

la tua idea

20.02,.2021 | 9.00-12.00 Prof.ssa Antonella Angelini

Modulo 11l - Sviluppa la tua idea

26,02.2021 | 15.00-18.00 | Dott. Fabio Magnacca

Modulo 111 - Sviluppa la tua idea

13.03.2021 | 9.00-12.00 Dott. Andrea Ruffini

Modulo VIII - Gestione del rischio sanitario

15.03.2021 | 15.00~18.00 | Dott. Fabio Magnacca

Modulo IV - Valorizza la tua idea

17.03.2021 | 15.00~-18.00 | Avv. Gabriele Bonadio

Modulo VI - Trasforma la tua idea in progetto

19.03.2021 | 15.00-18.00 | Prof. Nicola Castellano

Modulo V - Organizza e gestisci |a tua idea

20,03.2021 | 9.00-12.00 Prof.ssa Poola Ferretti

Meodulo VII - Sostieni il tuo progetto

23.03.2021 | 15.00-18.00 | Avv. Gabriele Bonadio

Modulo VI - Trasforma la tua idea in progetto

26.03.2021 | 15.00-18.00 | Dott. Andrea Dello Sbarba

Modulo VI - Trasforma la tua idea in progetto

27.03.2021 | 9.00-12.00 Dott. Andrea Dello Sbarba

Modulo VI - Trasforma la tua idea in progetto

30.03.2021 | 15.00-18.00 | Dott. Daniele Lemmi

Modulo VII - Sostieni il tuo progetto

SESSIONI TRANSFRONTALIERE
SESSIONS TRANSFRONTALIERES
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LE OPPORTUNITA’ DEL SETTORE

BIOTECNOLOGIE BLU E VERDI

acura della Prof.ssa Angela Tarabella

PARTECIPA CON MICROSOFT TEAMS

LES OPPORTUNITES DE LA FILIERE
BIOTECHNOLOGIES BLEUES ET VERTES

par Angela Tarabella
rofess
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oledi 19 maggio 202
Nerered 10 et 30

LE OPPORTUNITA’ DEL SETTORE H:11.00-13.00
TURISMO ESPERENZIALE

v
a cura del Prof. Federico Niccolini !

PARTECIPA CON MICROSOFT TEAMS
LES OPPORTUNITES DE LA FILIERE

TOURISME EXPERIMENTAL

par Federlco NICCO|II’\I

éde rofesseur de
Dépariement conomic et doGeson- Uniersé de i

SESSIONI TRANSFRONTALIERE
SESSIONS TRANSFRONTALIERES
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Venerdi 21 ma
Vendredi 21 mai 2021
LE OPPORTUNITA’ DEL SETTORE H:11.00-13.00

TURISMO NAUTICO

4
a cura del Prof. Federico Niccolini

2
PARTECIPA CON MICROSOFT TEAMS

LES OPPORTUNITES DE LA FILIERE
TOURISME NAUTIQUE
par Federico Niccolini
o y

SESSIONI TRANSFRONTALIERE
SESSIONS TRANSFRONTALIERES
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Cundl 47 m‘Em
LE OPPORTUNITA’ DEL SETTORE H:11.00

TURISMO SOSTENIBILE

a cura del Prof. Federico Niccolini E

PARTECIPA CON MICROSOFT TEAMS
LES OPPORTUNITES DE LA FILIERE

TOURISME DURABLE

par Fedenco NICCO|II’|I

de rofesseur de:
Département d Economie e de Geton- Unerstéde i

g & OE

L'Universita e la Camera di Commercio hanno anche organizzato 4 sessioni
transfrontaliere per i partecipanti al percorso SUCCESS di tutti i territori coinvolti
nel progetto, focalizzate sulle opportunita di questi settori: le biotecnologie blue
e verdi; il turismo esperienziale; il turismo nautico; il turismo sostenibile.
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A conclusione del percorso di formazione collettiva, la Camera di Commercio ha
incontrato i partecipanti per valutare il progresso della loro idea imprenditoriale
e procedere alla fase successiva del progetto: 'accompagnamento individuale. A
seguito del colloquio, 6 partecipanti hanno avviato il loro percorso di assistenza
personalizzata con gli esperti identificati dal Dipartimento di Economia e
Management dell'Universita di Pisa.

Grazie al percorso SUCCESS sul territorio toscano una impresa si € costituita.
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La Comera di commercio Maremma e Tirreno presenta le idee d'impresa dei giovani
aspiranti imprenditori che hanno partecipato al progetto Interreg SUCC nanziato
dal Programma di Cooperazione Territoriale ltalia-Francia Marittimo 2014-2020

I progetto Documents kmprese (ulturele nasce dogfi eventi areti da Elfelto
Colalerale & Livorno credli indormo o nesso Arte & Memaria | principeh
progeth & kavoro henne esplorata. Usando linquegg instaleli e performetive
memorie colleitive o nlime indorno, of esempio. alle Deporlanone ¢ allo
Resistenze ¢ ol Storia dele Donne In perbicolere Documenta 4 & corcenirdla
suils memoris del Moy Prisce creonda, in collaborazicns <on ke assocazion:
“ doi fomiberi dofle viltime. una sarie & eventi dedicati @ lmere vive il ricordo
rmetico ¢ ambiniale delo sirage Documerto 3i rivoige o enli pUbbilci o privall emministazion:
226r0 @ Maria Carls Benedetti singel © comunta con une serie & servizi & progetazione @ messa in &0 di
inziative aftural sia fermi delo memaria colleltive direverso lo sistemasone
/ riscoperts el proprio petnimenis i forme performetiv / inslalidtive che
coimveigono divemente ke comunta

W progito K2 Form & Paza Aedes & ancoro in fase & Svkgps ¢ progelazione. Meconate Design Platform nasce dellides & velorizzere i lavoro degli
consstn el rackazare ka prima e idreponka of Mandd shmenials Lncaments shodenti universileri @ dei cenlri & ricerca. immeltendo sul mercelo slen
do rimonll od oo rendendole complelomente (02 free "Un progetio prodetti innovalivi focalizzeti s design e/a o€ ato velore decnologico sempre rvota
arrivare of 2030 rspatando mekmamente Per forfo proposiamo wn sile web corollerizzelo do un design della regone
¥ quie Ci chiede G riduTe ke emissicni & estrememante curalo composto da linee semplici od elegenti, ricreando
andride carbonicn i dmoshirs me Sard PRKSSNS aXhe produTe i cito #d cosi lequivalente di un moderno magazine con passibilita & ecquisto.
chiave & identificazione tra | molti e-commerce enling
Tondamentale serd Tewvio di virtiose collabsrazioni con le gid cilae
universita che o wm-mmma & intercatiore tompestvemants pregatti
welidi @ o focus nee quide delle piatiaforme. Ira le quali citiomo
Ve 0 prosqune per oy Tummwersita & Pisa o i Potacaics 0 Bert
idnctare o questo proguls sla cercands collabaralor
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La Camera di Commercio, parallelamente al percorso “tradizionale” di scouting,
tutoring e coaching che ha visto la sua conclusione con l'evento di Trasnational
Pitch in Sardegna, ha proposto anche un’attivita informativa sulla creazione di
impresa per gli studenti delle scuole secondarie superiori dell'area di cooperazione
italiana, coerentemente con le proprie finalita istituzionali di raccordo tra
mondo scolastico e lavorativo. Il percorso SUCCESS ACADEMY si e articolato in
6 videopillole della durata di 20 minuti ciascuna, delle quali hanno beneficiato
complessivamente 47 studenti delle classi IV e V.
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Nell’ambito del finanziato dal

, la Camera di Commercio della Maremma e
del Tirreno propone un
per gli studenti delle scuole
secondarie superiori. Il percorso si articola in
ciascuna, é possibile
decidere di seguirle tutte oppure solo alcune.

2' IL MIO MODELLO DI BUSINESS

Link iscrizione pillole informative
SUCCESS ACADEMY:

La cooperazione al cuore del Mediterraneo

ion au coeur de la Médi
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